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Ipotesi di collaborazione 
Sicilia ./. Berlino 

(prot. Sicilia 000001 del 26.02.2007) 

 
 

Nell’ottica di una piú ampia collaborazione anche con la  
 

Regione Brandenburgo e piú in generale con la Repubblica Tedesca 



Berlin-Partner 

Soci: 

Partner delle programmazioni “future”: 

www.zab-brandenburg.de 



Berlino-Brandeburgo 
una regione strategica e dinamica 

Desideriamo darVi il benvenuto nel cuore dell'Europa: Berlino-Brandeburgo, la 
regione della capitale, Vi dà accesso ai mercati in espansione dell'Europa centra-
le e orientale ed ai poli economici dell'Europa occidentale. 
 
Berlino-Brandeburgo è il punto in cui si incrociano le vie di comunicazione 
transeuropee 

 
La costruzione dell'aeroporto Berlin Brandenburg International a Schönefeld costi-
tuisce, per importanza e per dimensioni, la maggiore opera di infrastruttura degli 
anni a venire. Berlino-Brandeburgo sarà la porta spalancata verso il mondo! 
Il grande aeroporto centrale ormai in via di realizzazione è un potente motore di 
crescita: un numero di viaggiatori in aumento significa anche più posti di lavoro in 
industrie e settori proiettati nel futuro. Già entro il 2010 saranno creati 40.000 
nuovi posti di lavoro. 
  
Profittate della capitale europea dal più breve collegamento con il suo aero-
porto internazionale! 
 
Collegamenti rapidi per raggiungere la regione della capitale e l'Europa intera 

 
Tramite la stazione ferroviaria più grande e più moderna d'Europa, la Stazione 
Centrale - Lehrter Bahnhof, Berlino è collegata in direzione nord e sud, est e o-
vest, con il nuovo spazio centroeuropeo. Entro il 2010 le ferrovie prevedono un 
aumento di ben sei milioni di passeggeri sui treni a lunga percorrenza, raggiun-
gendo così i 19 milioni di viaggiatori. 
E questi dati, sia per le aziende con sede a Berlino sia per Voi come potenziale 
partner, rappresentano un notevole vantaggio a livello economico! 
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Benvenuti al Business Location Center 
Berlino-Brandeburgo 

www.businesslocationcenter.de  

Il Busines Location Center ha il compito di 
assisterVi nella Vostra scelta a favore del-
la piazza di Berlino-Brandeburgo, offren-
doVi una panoramica di tutti i fattori chia-
ve su supporto informatico. Nello 
Showroom della Ludwig-Erhard-Haus a 
Berlino Vi attende un'imponente presenta-
zione del sito commerciale, messa a pun-
to su misura per le Vostre esigenze. Gra-
zie all'utilizzazione di un modello tridimen-
sionale della città, potrete "mettere piede" 
virtualmente a Berlino in qualsiasi punto 
della capitale e visitare ciò che maggior-
mente Vi interessa. 
 
Un elaborato in tecnologia digitale pre-
miato in diverse occasioni quale 
“portale economico” dei più moderni 
in Europa. 



Riflessioni e proposte operative della Berlin-Partner 
scaturite dagli incontri tenuti in Sicilia 

 
 

Partecipanti Regione 
 
 

 
REGIONE SICILIA  
Assessorato Industria 

Assessore Giovanna Candura 
 
 
 

 
 

Segretario particolare dell’Assessore Gianfranco Fuschi 
Via Ugo La Malfa, 87/89 
90146 Palermo 
Tel. 091 - 7070622 
Fax 091 - 7070809 
Cellulare XXX - XXXXXX

 
 

 
 

Ufficio Speciale per il Coordinamento delle Iniziative Energetiche 
Dirigente Responsabile dell’Ufficio Gandolfo Gallina 

Via Ugo La Malfa 87/89 
90146 Palermo 
Tel. 091 - 7070654 
Fax 091 - 7070703 
Cellulare XXX - XXXXXX
ggallina@regione.sicilia.it 

 
 
 



Ulteriori incontri 
 
 
 

 
 

 
Confindustria Sicilia 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
Sviluppo Italia Sicilia  
Direttore Giuseppe Ciancitto 
Zona Ind. Pantano D’Arci 
C.da Torre Allegra 
95030 Catania 
Tel. 095 - 523210 
Fax 095 - 523298 
g.ciancitto@sviluppoitaliasicilia.it 

 

   
 

Confartigianato 
Assoart 
Segretario Provinciale Antonino Sindoni 
Via E. L. Pellegrino - Is. 175 - n. 26 
98122 Messina 
Tel. 090 - 6510748 
Fax 090 - 6510748 
Cellulare XXX - XXXXXX 
assoart@tiscalinet.it 
 
 

 
Assovini Sicilia       

Consigliere delegato Elio Marzullo. 
Viale della Regione Siciliana 401 
90129 Palermo 
Tel. 091 - 423464 
Fax 091 - 6451102 
Cellulare XXX - XXXXXX 
marzullo@assovinisicilia.it 

SICILIA 

Direttore Giovanni Catalano 
Via A. Volta 44 
0133 Palermo 

Tel. 091 581100 
Fax 091 323982 
Cell. XXX - XXXXXX 

g.catalano@confindustriasicilia.it 

Area Economia e Imprese Giada Platania 
Via A. Volta 44 
90133 Palermo 
Tel. 091 581100 
Fax 091 323982 

g.platania@confindustriasicilia.it 



Sintesi informativa sulla Berlin-Partner  

 
La Berlin-Partner è una società di diritto tedesco nella forma della GmbH (S.r.l.), ed è conside-

rata il più efficiente Ente di sviluppo economico della Germania. (cura l’immagine Marketing 

della capitale tedesca ed è stata uno dei principali organizzatori dei mondiali di calcio 2006). 

La Berlin-Partner è partecipata da:  
• Senato per l’Economia della Repubblica Tedesca 1 % 

• IBB (Investition Bank Berlin) Banca preposta alla erogazione delle agevolazioni statali alle 

imprese 35 % 

• CCIAA di Berlino 10 % 

• Enti, imprese ed associazioni aventi natura privatistica 54 % 

La missione della Berlin-Partner GmbH è quella di: 
• promuovere lo sviluppo economico dell’area regionale di Berlino e valorizzare la competi-

tività delle imprese del territorio agevolandone la crescita dimensionale; 

• promuovere le aggregazioni e partnership nonchè l’internazionalizzazione verso i mercati 

esteri; 

• supportare e assistere, insieme ai propri partner, la creazione e la gestione di incubatori di 

impresa; 

• supportare e assistere, insieme ai propri partner, multi-settorialmente i progetti “Cluster” di 

levatura internazionale nelle diverse aree del mondo, valutare ed assistere a tutti i livelli i 

progetti di investimento 

presentati dalle imprese 

nella regione di Berlino 

con il coinvolgimento di 

università, centri di ri-

cerca ed imprese nello 

sviluppo di progetti di 

particolare complessità 

tecnica e significativa-

mente innovativi. 

 

 
Il Sig.  Reimer fornisce il suo apporto professionale in 16 progetti Cluster dei 1.400 presenti nell’intero pianeta 



Motivazioni alla base della nostra scelta della Sicilia 
location e partner sinergico per le attività di sviluppo e consolidamento in linea con la nostra visione di crescita economica 

 

La necessità di confrontarci sempre più incisivamente nella competizione globale, 

richiede l’approntamento di scenari macro-economici in base a proiezioni di lungo 

termine e l’individuazione immediata delle scelte operative che meglio consentiran-

no di posizionarsi negli scenari ipotizzati. La Sicilia rappresenta nella nostra visione 

la porta dell’Europa sui mercati del sud del mediterraneo, verso l’Africa ed il Medio-

Oriente. Similmente Berlino è la porta dell’Europa verso i paesi dell’Est, Russia ed 

Asia. Da qui il nostro interesse a collaborare sinergicamente con l’economia sicilia-

na offrendo il contributo della nostra esperienza e delle nostre relazioni economiche, 

imprenditoriali ed istituzionali ed ottenendo una partnership strategica per l’accesso 

ai mercati che si aprono al sud dell’Europa. Abbiamo valutato che la Sicilia godrà 

nei prossimi sette anni di un’occasione irripetibile per rilanciare il proprio asset eco-

nomico utilizzando, tra l’altro, le notevoli risorse finanziarie provenienti dai program-

mi comunitari di sviluppo economico e di sostegno alla crescita.  

Elementi emersi dagli incontri a conferma della validità del-

la nostra scelta strategica della Sicilia 

1. l’affinità strutturale tra l’economia della regione di Berlino, così come si pre-

sentava dopo l’unificazione dello stato tedesco a seguito della caduta del 

muro di Berlino, e l’economia della regione Sicilia - elevato numero di PMI 

poco competitive, disoccupazione elevata, infrastrutture carenti, sottocapi-

talizzazione delle attività imprenditoriali, supporto alla valorizzazioni delle 

proprie eccellenze assolutamente insufficiente, poca attenzione alla incenti-

vazione delle risorse umane con conseguente emigrazione dei giovani più 

dotati verso aree maggiormente in grado di apprezzarne e remunerarne le 

capacità, processi decisionali lenti a causa di una forte burocratizzazione 

delle strutture preposte alle necessarie autorizzazioni - ;  

2. una sostanziale convergenza di opinioni in merito al concetto di sviluppo 

socio-economico ed eco-compatibile nel rispetto di ciascun territorio e delle 

proprie tradizioni;  

3. la condivisione degli obiettivi strategici costituiti dalla crescita socio-

economica del territorio e dalla crescita occupazionale delle forze lavoro, 

ponendo l’accento sulla necessità di valorizzare le risorse umane possedu-

te incentivandone la preparazione professionale e specialistica attraverso 

le opportune misure di formazione e di aggiornamento.  



Alla conclusione dei nostri incontri abbiamo percepito che gli strumenti operativi 

da noi approntati ed utilizzati nello svolgimento della nostra missione aziendale, di-

mostratisi nei fatti efficienti ed efficaci per il conseguimento degli obbiettivi prefissati 

(come visivamente comunicato a mezzo del DVD fatto visionare) siano stati apprez-

zati e condivisi ritenendoli traslabili anche alla realtà del territorio siciliano.  
 

 

Punti di forza di una collaborazione 
 

L’adozione del modello organizzativo strutturato dalla Berlin-Partner ben può adat-

tarsi alla realtà siciliana in considerazione che esso è frutto di una esperienza ultra-

ventennale ed è strutturato per rispondere in tempi brevissimi alle diverse esigenze 

degli utenti, superando gli impedimenti burocratici mediante l’uso flessibile della di-

screzionalità operativa e la fruizione di una notevole autonomia nell’ambito di cia-

scun dipartimento. I risultati prodotti dalla nostra azione nella regione di Berlino, in 

soli diciassette anni di impegno ed unitamente alle altre istituzioni ed organismi 

coinvolti, sono la dimostrazione inequivocabile della efficienza e della efficacia del 

modello utilizzato il cui punto di forza è rappresentato dalla competenza, professio-

nalità e dedizione al lavoro delle risorse umane al suo interno. L’espansione e la 

presenza delle nostre piattaforme economiche nelle diverse aree strategiche del 

Pianeta (U.E. , Paesi dell’Est Europa, Russia, Cina, India, Giappone, etc.) sono l’ul-

teriore prova della validità del modello e delle procedure da noi adottate. 

 

Pertanto si ritiene qualificare tale modello organizzativo e gestionale come uno dei 

principali punti di forza della prospettata collaborazione. Ulteriori elementi positivi da 

inserire fra i punti di forza vanno ricercati nella possibilità di offrire alla economia si-

ciliana un’apertura sui mercati già approcciati dalla Berlin-Partner, la Partnership tra 

imprese siciliane ed imprese tedesche rientranti nell’ambito dell’operatività della 

Berlin-Partner, la visibilità delle produzioni di eccellenza siciliane in tutte le manife-

stazioni che si riterranno in linea con gli obiettivi e le risorse da destinare. 
 
 



Prime proposte operative 
 

Le considerazioni sin qui rapprentateVi ci spingono a proporVi la stipula di una con-

venzione di intenti nella quale affermare la comune volontà di collaborazione sia nei 

programmi di sviluppo economico da attivare nei rispettivi territori, sia nelle azioni di 

sostegno alla competitività delle imprese reciproche sullo scenario internazionale. 

Questa convenzione, qualora attuata con immediatezza, potrebbe essere sponso-

rizzata nell’ambito della celebrazione del 50° anniversario della nascita dell’attuale 

Unione Europea, manifestazione che si terrà a Berlino nel mese di marzo 2007 ed 

alla cui organizzazione la nostra società partecipa in qualità di responsabile marke-

ting della capitale tedesca. Siamo certi che da tale evento l’eventuale convenzione 

di collaborazione ipotizzata otterrebbe una enorme risonanza internazionale appor-

tando reciproci benefici in termini di immagine e di attenzione da parte dei media. 

Ulteriormente sarebbe auspicabile la formazione, nel più breve tempo possibile di 

un gruppo di lavoro formato da esperti di entrambi i partner a cui affidare: 

1. la verifica della utilizzabilità nel territorio siciliano del modello costruito ed 

adottato dalla Berlin-Partner per la valutazione, il coordinamento, la super-

visione e l’affiancamento dei progetti di investimento rientranti nel solco 

delle programmate linee prioritarie di sviluppo economico del territorio;  

2. l’approfondimento in ordine all’opportunità di avvalersi della collaborazione, 

dell’assistenza tecnica e del know-how della Berlin-Partner mediante la sti-

pula di una più forte convenzione di partnership;  

3. la eventuale predisposizione di un soggetto giuridico ad hoc costruito sul 

modello della Berlin-Partner  al quale affidare le stesse medesime funzioni ;  

4. la redazione di una ipotesi di un primo progetto pilota, da valutare, coordi-

nare ed assistere in collaborazione con la Berlin-Partner, ricadente nel set-

tore della produzione di energia da fonti rinnovabili.  
 

Conclusioni Bernd Reimer 

Siamo certi che la ipotizzata collaborazione sarebbe un asset strategico per entram-

be le economie dei nostri territori e la partnership da instaurarsi uno degli strumenti 

più idonei a cogliere e valorizzare la sinergia tra le reciproche nostre eccellenze. 

Colgo l’occasione per rinnovarVi i sensi della mia stima. 



Conclusioni referente e co-relatore 
 
Mi è doveroso informarVi, a titolo personale, che la Berlin-Partner non è un’organiz-

zazione politica ed è interessata solo a conseguire con successo gli obiettivi ad es-

sa affidati. Non ha alcuna pretesa di godere dei ritorni di immagine provenienti dall’-

attuazione positiva dei progetti da sviluppare, ben sapendo che tali ritorni apparten-

gono alla classe politica che ha la determinazione ed il coraggio di prendere decisio-

ni innovative e “sperimentali”. 

 

Ritengo mio compito precisare in dettaglio l’opportunità unica di avvalersi della Ber-

lin-Partner nei settori di sviluppo da Voi ritenuti prioritari con alcuni semplici esempi: 
 

Settore fotovoltaico (vedete Enviromental and Energy Industrie Berlin-Brandenburg) 

Il Sig. Reimer ha già contattato uno degli esperti più competenti della fondazione 

fotovoltaica tedesca con l’intento di coinvolgerlo nel team ed ha già ipotizzato, in at-

tesa di una Vostra determinazione, di contattare la Surfursell (azienda leader mon-

diale nel campo della ricerca tecnologica) nonché una delle aziende più importanti 

del Pianeta per la produzione di pannelli solari. 
 

Settore Bio-carburanti (vedete www.zab-brandenburg.de) 
In un solo progetto predisposto dalla Zukunftagentur: 70 aziende - 3.000 dipendenti. 

La Regione Brandenburgo è una delle più importanti Regioni produttive le cui azien-

de sono in possesso di tecnologie altamente efficienti. 
 

Settore Agro-alimentare (vedete informativa allegata) 
Pensate che cosa avrebbe significato il partecipare all’ultima manifestazione tenuta-

si a Berlino “mercato della frutta / Fruchtlogistik” in qualità di partner privilegiato del-

la Berlin-Partner. Si sarebbero con certezza contattati, attraverso strategie comuni, 

numerosi gruppi agroalimentari di cui in allegato Vi forniamo una Broschure indicati-

va della potenzialità. 
 

Settore Turismo (vedete informativa allegata) 

L’enorme potenzialità di Berlino nel promuovere i territori oggetto di flussi turistici 

verrebbe resa disponibile e più facilmente approcciabile dalla collaborazione con la 

Berlin-Partner. 

 

Grazie per l’attenzione. Con profonda stima. Carmelo Candela Palazzolo 
 











In cooperazione con Fiera Berlino 
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